7.Линия производственных возможностей
Два основных условия необходимы что бы любая на любом этапе своего развития могла функционировать:

I. Общественные потребности – они безграничны.

Это желание потребителей приобрести и использовать товары и услуги, которые доставляют им полезность. Все материальные блага подразделяются на:

· предметы первой необходимости.

· Предметы роскоши.

II. Экономические ресурсы.

Под экономическими ресурсами понимаются все природные, людские и производственные человеческие ресурсы, которые он (человек) применяет в хозяйственной деятельности. 
Экономические ресурсы  можно представить как факторы производства:

1. Земля.

2. Капитал.

3. Труд.

4. Предпринимательские способности.

В экономической литературе существует понятие «кривая  (линия) производственных возможностей».

точка Q – неполное или неэффективное использование экономических ресурсов.

точка N – экономика общества стремится к увеличению количества производимых ресурсов.

Эта кривая производственных возможностей показывает что любое общество стоит перед решением проблем выбора в экономике:

1. Сколько производить.

2. К какому сроку.

3. Что производить.

4. Как производить.

5. Для кого производить.

8.Проблема выбора в экономике
В любом обществе решается триединая проблема (Самуэльсон): что производить, как производить, для кого производить. Любое общество располагает ограниченным количеством экономических ресурсов. Потребности людей постоянно возрастают (ограничены кошельком). В этой связи встает проблема рационального использования этих ресурсов. Необходимо решать вопрос распределения жизненных благ в условиях ограниченных ресурсов.

Т.е. перед любым обществом стоит выбор как использовать ограниченные ресурсы, что производить, сколько и когда. В этом заключается
«проблема выбора». Экономические цели любой экономики в конечном итоге: экономический рост, полная занятость, стабильный уровень цен, экономическая свобода, справедливое распределение доходов, экономическая обеспеченность, торговый баланс. Но решать эти проблемы можно по-разному, можно добиваться целей любой ценой или с оптимальными затратами. Насколько экономика эффективна зависит от того, как она решает дилемму «безграничность потребностей –ограниченность ресурсов». Общество вынуждено определит, какую комбинаций каких продуктов и какой ценой оно желает производить.
Эффективное состояние экономики подразумевает, что эти задачи решаются исходя из «эффективного использования ограниченных производственных ресурсов». Экономическая эффективность определяется насколько рационально используются ограниченные ресурсы.

9.Экономические системы их типы, модели.
В истории развития человеческого общества известны следующие системы организации жизни общества:

1. Традиционная система.

2. Командно-административная система.

3. Рыночная.

4. Смешанная.

Традиционная система.

В далеком прошлом развитие экономического производства осуществлялось на основе инстинкта, т.е. проблемы выбора в экономике (что, как и для кого производить) решались на основе обычаев, ритуалов, традиций, наследственности, сословности.

Характерные черты:

· Очень низкая производительность труда.

· Минимальные запросы к ассортименту и к количеству продукции.

· В хозяйстве доминируют крестьянские и ремесленнические хозяйства.

Командно-административная система.

Главную роль в решении проблем выбора в экономике играет государство. Оно решает вопросы по поводу производства и распределения. В его собственности все материальные ресурсы. Решения принимаются с помощью централизованного экономического директивного планирования. 

Характерные черты:

· Управление идет из одного центра. 

· Нет хозяйственной самостоятельности у хозяйствующих субъектов.

· Существует уравнительное распределение

· Государственный контроль над ценами.

· Централизованное материально техническое снабжение.

Рыночная.

Эти же проблемы решаются с помощью важнейших элементов рыночного механизма и просто рыночного инструментария.

Элементы рыночного механизма:

· Спрос.

· Предложение.

· Цена.

· Конкуренция.

Рыночный инструментарий: убытки, прибыль и т.д.

Смешанная.

Власть и экономика тесно переплетены. Происходит сочетание и взаимодействие частной, коллективной и государственной собственности. Часто разделяются функции государства и рынка. Используются в хозяйстве как рыночные механизмы, так и индикативное (рекомендательное) планирование.

В настоящее время существуют различные модели экономических систем: японская, американская, скандинавская, западно-европейская.

10.Формы организации производства. 
Формы организации общественного производства.

Известны 3 формы:

1. Натуральная форма.

2. Товарная (рыночная)

3. Административно командная (плановая).

Натуральная форма.

Здесь производство материальных благ и услуг осуществляется для собственного потребления, т.е. потребления внутри данной хозяйственной ячейки (феодальные княжества, хозяйства крестьян).

Характерные черты: 

· Очень низкий уровень развития производственных сил общества.

· Производство нацелено на удовлетворение очень  ограниченных по ассортименту и количеству потребностей.

Товарная (рыночная)

Появляется на базе разложения натурального хозяйства. Зарождение возможно при наличии двух условий:

· Наличие Общественного разделения труда, достаточно высокий уровень развития проявляющийся в специализации и кооперации.

· Наличие экономической обособленности товаропроизводителей в основе которой лежит частная форма собственности на средства производства.

Рыночное производство – это когда продукты или материальные блага производятся не для собственного потребления, а для  обмена или продажи на рынке. Делится на:

· Простой тип.

· Развитой тип.

Между ними много общего:

· Частная форма собственности.

· Производство продукции на рынок для обмена.

Отличия:

· При простом – сам собственник производит. При развитом – наемный труд.

· При развитом – все на рынок, а при простом – только излишки.

· Масштабы.

· Цель – при развитом – получение максимальной прибыли, при простом – получить прибыль от лишних материальный благ.

Если на товарное производство посмотреть с точки зрения взаимодействия частного и государственного секторов экономики то выделяют следующие три модели рыночного хозяйства:

1. Социальное рыночное хозяйство.

2. Смешанная экономика.

3. Корпоративная экономика.

Социальное рыночное хозяйство.

Защита интересов граждан, создание условий для развития предпринимательства, управление ведется на основе долгосрочного программирования. Государственный сектор может достигать 30%.

Смешанная экономика.

Создает условия для развития предпринимательства, управление осуществляется с помощью тактических методов. Доля государственного сектора до 10%.

Корпоративная экономика.

Защита интересов крупного бизнеса, управление экономикой идет на выборе основных приоритетов экономического развития. Доля государственного сектора незначительна, до 3-7%.

Административно командная (плановая).

Отличие прежде всего в том что экономика деформирована абсолютным вмешательством государства. Различают планово – директивную и планово – нормативную модели. Они похожи тем что игнорируют самостоятельность хозяйствующих субъектов. Различаются: планово – директивная  - проверяет выполнение директив, а планово – нормативная – нормативов.

11.Товар и его свойства. Величина стоимости товара.
Исходными экономическими категориями товарного производства, а, следовательно, и рынка является товар и деньги.
Товар - благо (продукция, услуги), которое удовлетворяет потребности человека и предназначено для обмена, для реализации на рынке.
Товар обладает двумя основными свойствами: потребительской стоимостью и стоимостью.
Потребительская стоимость - совокупность свойств товара, связанных непосредственно как с самим товаром, так и сопутствующими услугами, определяющих его способность удовлетворять потребности человека. Она составляет вещественное содержание богатства.
ПС относится ко всем продуктам (сырьё и т.д.)
ПС составляет вещественное содержание богатства.
Потребительская стоимость товара:
1. должна быть создана трудом;
2. должна удовлетворять потребности не ее создателя, а других людей;
3. должна обмениваться на другой товар (механизм купли-продажи). Товар должен обладать способностью обмениваться на другие товары.
Меновая стоимость - количественное соотношение, пропорция, в которой обменивается один товар на другой.
Т1 = Т2; Т1 = 2Т3
Один товар имеет множество меновых стоимостей.
Основой обмена одного товара на другой является стоимость - то общее, что свойственно всем товарам, а именно затраты труда. Труд, воплощенный или овеществленный в товаре, и представляет его стоимость. Это внутреннее свойство товара. Меновая стоимость является формой выражения этой стоимости.

Потребительская стоимость
Потребительская стоимость — полезность вещи, ее способность удовлетворять какую-либо потребность человека. Некоторые виды потребительской стоимости дает природа в готовом виде (воздух, вода, плоды дикорастущих растений), но преобладающая их масса — продукт труда.
12.Трудовая теория стоимости
 впервые разработанная А.Смитом экономическая теория, согласно которой стоимость любого товара определяется количеством труда, затраченного на его производство. С практической точки зрения трудовая теория стоимости имеет ограниченные возможности полезного применения. 

Предельная полезность
Предельная полезность (нем. Grenznutzen, англ. Marginal utility) — это полезность, которую человек получает от использования ещё одной дополнительной единицы блага.Другими словами, предельная полезность — это увеличение общей полезности при потреблении одной дополнительной единицы блага (производная):
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где U — функция полезности, а Q — количество потребляемого блага.В условиях чистой конкуренции определяет рыночную цену товара.Термин "предельная полезность" был введен в экономическую науку Фридрихом фон Визером(1851-1926).Принцип предельной полезности сводится к следующему: ценность блага данного рода определяется полезностью предельного экземпляра, удовлетворяющего наименее настоятельную потребность.[1]
Деньги
Деньги  -  любые   общепринятые   средства  платежа,   которые   могут

  обмениваться на товары и услуги и использоваться для оплаты долгов.  Одна

  из двух важнейших категорий любого  товарного  хозяйства.  Деньги  -  это

  особый товар, всеобщий эквивалент, форма стоимости всех других товаров.

      Сущность денег проявляется в их функциях. По Марксу, деньги  выполняют

  пять функций - меры стоимости, средства обращения,  средства  накопления,

  средства платежа и мировых денег. Такое же  значение  играют  деньги  при

  золотом стандарте. Под золотым стандартом  понимается  денежная  система,

  при  которой  роль  всеобщего  эквивалента  играет  золото.  В  обращении

  используются золотые монеты, а также денежные знаки, разменные на золото.

  Современные западные учёные единодушно признают три функции   -  средства

  обращения, меры  стоимости  и  средства  сохранения  стоимости  (средство

  накопления).

   Происхождение  денег  связано  с  7-8   тыс.   до   н.э.,   когда   у

первобытных   племен   появились   излишки   каких-то   продуктов,   которые

можно  было  обменять  на  другие  нужные  продукты. Исторически в  качестве

средства облегчения обмена использовались - с  переменным  успехом  -  скот,

сигары, раковины, камни, куски металла. Но чтобы служить в  качестве  денег,

предмет должен пройти  лишь  одно,  на  мой  взгляд,  испытание:  он  должен

получить общее признание и покупателей, и  продавцов  как  средство  обмена.

Деньги определяются самим обществом; все, что общество признает  в  качестве

обращения   -  это  и  есть  деньги.  Действительно,  деньги  -  это  товар,

выступающий в роли всеобщего эквивалента, отражающего стоимость всех  прочих

товаров.  При  натуральном  хозяйстве,  когда  товар   менялся   на   товар,

потребность в деньгах не была столь острой, как при развитом рынке.  И,  тем

не менее, даже самые примитивные государства создали свои виды  денег.  Роль

денег, эталона всех обменов, всегда выпадала  тому  товару,  который  был  в

изобилии или на который был наибольший спрос.

            Историки обнаружили свидетельства того, что у народов мира  роль

денег играли самые разные товары: соль, хлопковые  ткани,  медные  браслеты,

золотой песок, лошади, раковины и даже сушеная рыба.

Формула фишера

MV = PQ, где М — денежная масса, V — скорость обращения денег, Р — уровень товарных цен, Q — количество обращающихся товаров. В соответствии с этой формулой уровень цен определяется по формуле: P=MV/Q

Количество денег в обращении (денежная масса) М =PQ/V

Исходя из данной формулы, Фишер делает вывод, что стоимость денег обратно пропорциональна их количеству. Формула Фишера MV = PQ позволяет объяснить явление инфляции с точки зрения нарушений в сфере бумажно-денежного обращения. Экономическая трактовка формулы М =PQ/V: чем больше созданный в стране национальный продукт, тем больше денег должно находиться в обращении.
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